FALARLAMA

ULUSLARARASI PAZARLAMADA KURESEL
PAZARIN ONEMi VE POTANSIYEL]

ULUSLARARASI PAZARLAMA, SIRKETLERIN SINIRLARI ASARAK FARKLI ULKELERDE FAALIYET
GOSTERMESINI, URUN VEYA HIZMETLERINI KURESEL PAZARLARDA TANITMASINI AMACLAYAN BIR
STRATEJIDIR. CGNT YONETIM KURULU BASKANI FUSUN FESLI ILE KURESEL PAZARLAMA
STRATEJILERINE YATIRIM YAPMANIN AVANTAJLARINI KONUSTUK
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uresel pazarlamanin dnemini ve avantajlanni

dzetler misiniz?

Kiresel pazar, dinya genelindeki tim Glkeleri ve

tiketicileri kapsayan bir pazardir. Klresel pazann
dnemi ve potansiyeli, sirketler icin birgok avantaj beraberin-
de getirir.
Oncelikle bu avantajlann basinda genis misteri tabarni vur-
gulamak gerekir. Sonrasinda gelir cesitlendirmesi, inovasyon
ve rekapet avantajlan, olgek ekonomiler ve i3 birlikleri gibi
argiimanlan sayabiliriz

* Peki kiresel pazarlamada genis musteri tabani ne
anlama geliyor?

Sirketlerin mutlaka yerel pazar sinifamalanndan kurtulmalan
ve dunya genelindeki potansiyel musgterilera nasil ulagabile-
cedini planlamalan gerekir. Kiresel pazar, milyonlarca potar-
siyel mlsteriye erigim saglar. Bu da genis mlsteri tabam
anlarmina geliyor. Bir sirket, yerel pazann sinirflamalanndan
kurtularak dinya genelindeki misterilere ulagsabilir. Bu da

girketin buyUme potansiyelini artinr,

"KURESEL i$ BiRLIKLERI SINERJI YARATIR"

= Kiiresel pazarlamada gelir ¢esitlendirmesinden bahse-
der misiniz?

Sadece yerel pazarlara bagimli olmak, girketlerin risklerini
artirabilir. Bu agidan bakildginda kuresel pazarlarda faaliyet
gistermek, sirketlere gelir kaynaklann ¢esitlendirme imkar
sunar. Bir pazardaki durgunluk veya kriz durumunda, diger
pazarlardaki faaliyet gosterilmesi, sirketin ayakta kalmasini
saflayabilir.

. inmrauyun ve rekabet avantaji nasil saglanir?

Kiluresel pazarlar, farkl kdltUrlerden gelen tuketicilerin degi-
sen ihtiyaglann ve taleplerini yansitir. Bu da sirketlerin Grdn
vaya hizmetlerini yenilikgi bir gekilde geligtirmesini tegwvik
eder. Kiiresel pazarda rekabet edebilmek i¢in yenilik¢i bir
vizyona sahip olunmal ve misten odakl ¢ézimler sunmaya
yonelik inovatif bir bakis agisi gelistirilmeli.

CEMNT YORETIL KUFLULL BASKAN FUSLIN FESL

"KURESEL PAZARDA REKABET EDEBILMEK iGIN
SUREKLI OLARAK YENILIKCI OLMAK VE MUSTERI
ODAKLI GOZUMLER SUNMAK GEREKIYOR"

+ Oigek ekonomileri ve kiiresellesme agisindan tavsiye-
leriniz neler?

Kuresel pazarlarda faaliyet gostermek, olgek ekonomilerin-
den faydalanmay saglar. Uretim, sabn alma ve dagitim gibi
islemlerde daha blylk hacimlerde islem yapmak, maliyetlieri
disirebilir ve sirketlerin kar marjlanr artirabilir.

. h birlikleri konusunda sirketler kiiresel pazarda hangi
adimlan atmah?

Kiresel is birlikleri ve ortakliklar, farkh Glkelerdeki sirketlerle is
birigi yapma ve stratejik ortakliklar kurma firsat sunar. Bu tir
i birlikleri, sirketlerin pazarlama, dagitim ve Ar-Ge faaliyetie-
rinde sinerji yaralmalanna katki saglar.
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